
株主・投資家の皆さまへ

2020.5.1→2021.4.30第26期事業のご報告

広島県広島市安佐南区祇園3丁目28番14号　TEL : 082-850-1200（代表）株式会社 アスカネット

事 業 年 度 毎年5月1日から翌年4月30日まで
基 準 日 定時株主総会　　　  4月30日

剰余金の配当　期末   4月30日
　　　　　　　中間10月31日

定 時 株 主 総 会 毎年7月開催
証 券 コ ー ド 2438
公 告 方 法 電子公告により行います。

公告掲載URL　
https://www.asukanet.co.jp
＊ただし、電子公告によることができない場合には、
　日本経済新聞に掲載します。

株 主 名 簿 管 理 人 東京都千代田区丸の内一丁目4番1号
三井住友信託銀行株式会社

郵 便 物 送 付 先 168-0063　東京都杉並区和泉二丁目8番4号
電 話 照 会 先 三井住友信託銀行株式会社　証券代行部

TEL　　0120-782-031
取 次 窓 口 三井住友信託銀行株式会社

本店および全国各支店
上 場 証 券 取 引 所 東証マザーズ

株主メモ

B U S I N E S S R E P O R T

※	住所変更、単元未満株式の買取・買増等のお申出先について
　	株主様の口座のある証券会社にお申出ください。

※	未払配当金のお支払いについて
　 株主名簿管理人である三井住友信託銀行株式会社にお申出ください。
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　 主力2事業における
　　　新サービスの創出に努める一方、
空中ディスプレイ事業の
　　 　　 早期の事業化に向けて
　　　市場の開拓と生産力の強化に
　　　　　　　　 注力しております。

　新型コロナウイルス感染症に罹患された方々および関係者の皆様に、心からお見舞いを申し上げます。
併せて、医療従事者をはじめとして感染防止対策にご尽力されている方々に深く感謝いたします。
　また、株主および投資家の皆様におかれましては、日頃より格別のご高配を賜り、厚く御礼を申し上げ
ます。2021年4月期の業績についてご報告するとともに、今後の経営における課題と取り組みについて 
説明いたします。
　なお、当社の各事業の名称につきまして、事業の内容をよりわかりやすくご理解いただくため、本年3月の
取締役会にて変更を決議しました。これにともない、旧メモリアルデザインサービス事業は「フューネラル 
事業」、旧パーソナルパブリッシングサービス事業は「フォトブック事業」、旧エアリアルイメージング事業は

「空中ディスプレイ事業」としております。今後、3事業の成長を追求することで、株主、投資家の皆様の 
ご期待に沿うように注力してまいります。

［ トップメッセージ ］

1961年生まれ、59歳。
広島県世羅郡世羅町出身。1998年、株式会社アスカネット入社。
営業として事業拡大に貢献。2002年取締役フューネラル事業部
長。2005年常務取締役に就任後、2007年常務取締役COOを経
て2018年7月代表取締役社長兼COO。2020年7月代表取締役
社長。趣味はゴルフとスポーツ観戦。

代表取締役社長

Y U J I  M A T S U O

松 尾 雄 司

-A- 2020年度におきましては、コロナ禍の事業への影響
が想定以上に甚大なものとなりました。フューネラル事業
およびフォトブック事業の両事業ともに打撃を受けたこと
から、今年度の業績は減収減益の結果となりました。

　セグメント別に申しますと、まずフューネラル事業では 
近年、葬儀の小型化傾向が進んでおりましたが、コロナ禍
でその傾向が一気に顕著なものとなりました。それにとも
ない特に、メモリアルビデオやデジタルサイネージなどの
葬儀演出関連サービス受注が落ち込みました。
　こうした中、当社では最新の画像処理技術による遺影 
写真のピント修正ツールなどを通じてサービスの向上を 
図り、新規開拓に努めました。加えて、コロナ禍において 
葬儀の場に集まることが困難な状況を受けて、喪主様と 
会葬者様をつなぐサービスである「tsunagoo（つなぐ）」の
営業に注力したほか、場所や時間を選ばず偲ぶことができる

「inori（いのり）」機能を追加リリースいたしました。会葬が

2020年度の主力事業の取り組みについて
教えてください。Q

コロナ禍による需要の落ち込みに対して、
新サービスのリリースを通じた
新規顧客の開拓に努めました。

フューネラル事業
（旧メモリアルデザインサービス事業）

フォトブック事業
（旧パーソナルパブリッシングサービス事業）

空中ディスプレイ事業
（旧エアリアルイメージング事業）
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［ トップメッセージ ］

て実証実験を開始しています。
　また、神奈川県相模原市に開設した技術開発センターに
て製造技術の確立を進めています。設立して約1年となりま
したが、小型プレートの生産に目処がついたところです。
　現時点で樹脂製およびガラス製のいずれのタイプにおい
ても、空中結像の美しさ・明るさや大きさなどの点で他社に
は真似のできない強みがあります。この点を活かして、事業
として早期に成立させるべく邁進しております。

-A- 以上、3事業による取り組みの結果、2021年4月期の
業績は、売上高は前期比12.2％減の57億73百万円、営業
利益は同60.9％減の2億77百万円、経常利益は同53.4％減
の3億30百万円、そして当期純利益については同55.0％減
の2億25百万円となりました。なお、配当につきましては、
期初予定を変更することなく、1株当たり配当⾦7.00円と
させていただきました。
　2020年度においては、不本意な業績となりましたこと、
株主、投資家の皆様におわびいたします。
　今年度は事業環境が悪化した中、新たなサービスの創出
に向けて全社を挙げて取り組んできました。部門の垣根を

切り口で市場の開拓に努めました。これらが成果を上げた
ことから下半期においてフォトブック事業の売上げが当初
の想定を超えることとなり、5月に公表しました通期業績 
予想の修正へとつながっております。
　当事業については、新サービスとしてWeb出産報告サー
ビス「e-tayori（いいたより）」をリリースしました。今後、 
出産時に限らず子どもの成長を共有できるプラットフォーム
としての可能性を追求していきたいと考えています。

-A- そして、皆様のご期待の大きい空中ディスプレイ事業
でありますが、現在、黒字化に向けて鋭意取り組んでいる
ところです。コロナ禍を背景にして感染予防に寄与する非
接触ディスプレイに対する社会的関心が高まっている一
方、類似の技術が登場している中、リーディングカンパニー
としての優位性を保ちつつ、国内外における市場の開拓に
注力しております。
　樹脂製およびガラス製において進めております「ASKA3D
プレート」に関しては、協業各社との用途の開拓を進める 
一方、量産化に向けた取り組みを強化しております。直近
では、広島銀行様のATMに「ASKA3Dプレート」を設置し

空中ディスプレイ事業の進捗状況は
いかがでしょうか？Q

空中ディスプレイ事業について取り組みが進む中、
事業として早期に成立させてまいります。

コロナ禍での業績と取り組みについて
教えてください。

Q

事業部の垣根を越えた取り組みを通じて、
業績に寄与する新サービスの創出を

加速させています。

困難な状況の中で、リモートで葬儀に参列できる仕組みが
好評である上、葬儀社様としても新たなサービスの提供が
可能になるという点で積極的に取り組んでいただいており
ます。こうした状況を踏まえまして、足元のセグメント業績
は伸び悩んでいるものの、中長期的にみてIT技術を活用し
たサービスが葬儀における新たな文化として定着していくも
のと考えております。
　一方、当社が開発したIT技術を活用した新サービスに 
対して、異業種から類似のサービスがリリースされています。
この点、短期的には脅威となり得るものの、競争優位とい
う点で当社は葬儀業界に確固たる営業基盤を築いており、
大きな脅威とはならないものととらえています。今後は
サービスの質を高めるとともに、新たなサービスを継続的
にリリースしていくことで、お客様のニーズにしっかりお応
えしていくことで、リーディングカンパニーとしての地位を
引き続き確立していく考えです。
　フューネラル事業とともに、フォトブック事業においても
コロナ禍が業績に影響を及ぼしました。プロフェッショナル 

（BtoB）市場では、結婚式の延期や中止が相次いだほか、規模
を縮小して挙行することが多かったことから、主力サービス
である写真集の受注が落ち込んだことに加えて、掲載する 
写真のカット数が限られるなどの理由から受注単価が下落
しました。また、コンシューマー（BtoC）市場においても旅行
や行事が大きく制約されたことで受注が減少しました。
　これに対して、当社は結婚式を挙げずに写真撮影だけを
行うフォトウエディングのニーズを積極的に開拓いたしま
した。加えて、ウエディングにとどまらず、スタジオ写真に
適した製品の提案、また建築物の写真集など、さまざまな

越えて、一人ひとりが知恵を出し合い、強みを結びつける
中、新たなアイデアが次々に生まれております。
　また、そうした取り組みを加速させるため、戦略企画部
の機能を強化しています。これにより、組織間の連携を促す
橋渡し役を果たすとともに、社内におけるイノベーション推進
を図っております。すでにフォトブック事業にて、プロフェッ
ショナル部門とコンシューマー部門が連携して新サービス
のリリースに向けて動くなど、前向きな取り組みが活発化 
しております。また、社外リソースとの連携に向けた動きも
強化しております。
　一方、市況の悪化にともない業績で苦戦している当社の
お客様である葬儀社や写真スタジオなどとの共存共栄も 
重要と考えます。新サービスの創出に際しては、お客様の
収益性に寄与できる点への配慮もまた重要ととらえて 
います。

43



会
社
概
況

財
務
指
標

Ｎ
Ｅ
Ｗ
Ｓ

セ
グ
メ
ン
ト
概
況

ト
ピ
ッ
ク
ス

ト
ッ
プ
メ
ッ
セ
ー
ジ

会
社
概
況

財
務
指
標

Ｎ
Ｅ
Ｗ
Ｓ

セ
グ
メ
ン
ト
概
況

ト
ピ
ッ
ク
ス

ト
ッ
プ
メ
ッ
セ
ー
ジ

スマホから出産報告とお祝い金の受け渡しができるe-tayoriを開始
い い た よ り

空中ディスプレイの原理は、鏡の前に物を置くと鏡面に像が映る現象の応用です。鏡の代わりにガラスや樹脂でできた特殊な 
パネル「ASKA3Dプレート」を用いることで、ASKA3Dプレートを挟んで実物のちょうど反対位置に当たる空中に、実物大の 
像を映し出します。よく、2Dか3Dかと問われますが、置かれたものがそのまま3次元的に結像しますので、元が2Dなら結像も
2D、元が3Dなら結像も3Dになります。

空 中 デ ィ ス プ レ イ の 仕 組 み

ASKA3Dプレートを
使うと…

ASKA3Dプレートの
反対側に結像！

ASKA3D
プレート

A A'等距離鏡の中で結像

通常の鏡の場合 鏡

［ トップメッセージ ］

　当社は1月より、新しい出産報
告をカタチにしたWebサービス

「e-tayori（いいたより）」を開始し
ました。新型コロナウイルスの収
束が見通せない中、親族や友人
に直接赤ちゃんをお披露目する
機会は減り、お祝い金の手渡しも
困難な状況となっております。
　e-tayoriを利用することで、出産した方・ご家族はスマート 
フォンからデザイン性の高い「Webおたより」を簡単に作成し、
住所がわからない相手にもメールやSNSで赤ちゃんの誕生を
お知らせすることができます。「Webおたより」を受け取った

親族やご友人は、お祝いの言葉だ
けでなく、新札やご祝儀袋、現金
書留などの手間なくカード決済で
お祝い金を送ることができます。
　さらに作成したWebおたより
と集まったお祝いの言葉をメッセ
ージボードとして印刷することも
可能です。

　人と人とが直接会うことが困難な状況においても、当社は
e-tayoriをはじめとした新たなサービスを創出し、人と人が 
気持ちを伝え合える新たなコミュニケーション文化の発展に
取り組んでまいります。

-A- 2021年の課題と取り組みについて、まずフューネ 
ラル事業でありますが、IT技術を活用したサービスである

「tsunagoo（つなぐ）」をさらにブラッシュアップさせて、 
利便性のより高いサービスとすることで、新たなお客様の
獲得をめざしてまいります。具体的には、「tsunagoo（つなぐ）」

-A- 空中ディスプレイ事業については、事業化の目処が 
立ちつつある中、成長軌道にのせ、早期の黒字化をめざし
てまいります。現在、国内外からの引き合いが増える中で、
量産化と製造コスト削減に努めているところです。
　国内市場については、さまざまな案件が進行中であり、

のアフターサービスを検討中です。これによって、会葬でき
なかった方々が、後日故人をしのぶことができる仕組みを
提供したいと考えています。新たな取り組みを展開する 
ことで、前述の通り、会葬者の減少により業績で苦戦して
いる葬儀社の方々が、受注を通じて利益を上げられるサー
ビスを志向してまいります。
　フォトブック事業については、新たなお客様の獲得に 
向けて注力する一方、コロナ禍終息後を見すえた新サービ
スの創出に向けて具体的に動いております。たとえば、 
当社の人気サービスの一つである「等身大フォト」について
新たな展開を予定しております。このほか、コンシューマー

（BtoC）市場におけるOEM（相手先ブランド名製造）の事業
についてもさらなる拡大をめざしていく考えです。

今期以降、実績を重ねてまいります。一方、海外市場につい
ては米国や中国、アラブ首長国連邦などの代理店が営業活
動を積極的に展開中です。特に米国では大きな液晶モニ
ターを操作するコンテンツでの導入が検討されております。
このほか、店舗サイネージや車載ディスプレイ、住設ディス
プレイといった分野で用途開発が進行しているところです。
　また、ガラス製プレートの開発を担う技術開発センター 
では、15cm角のプレートの製作に成功しており、さらに大きな
サイズの生産を実現すべく研究開発を加速させてまいります。
　今後、市場の開拓に向けて協業各社との連携をさらに 
活発化させてまいります。また、プレートの製造にとどまらず、
筐体のセットアップを含めた完成品のご要望もいただいて
おり、しっかり応えていく考えです。

2021年度における
主力事業の課題について教えてください。Q

主力2事業について
新たなサービスをリリースすることで、
新たな需要を開拓していく予定です。

空中ディスプレイ事業の
事業化の見通しについて教えてください。Q

空中ディスプレイ事業について、
今期中にて事業の本格的な立ち上げを

めざしています。
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　当社は空中ディスプレイ事業に関連して、3月9日から12日
にかけて東京ビッグサイトにて開催された国内最大級の流通
業向けITシステム総合展「リテールテックJAPAN 2021」に 
出展しました。
　大型版樹脂製ASKA3Dプレートを初展示し、10インチ相当
の大きなサイズでの空中結像が来場者の注目を集めました。
さらに8社のパートナー企業が制作した非接触機器を展示する

ことで、より具体性を帯びた空中ディス
プレイの可能性を示すことができまし
た。ガラス製ASKA3Dプレートを用い
た壁面サイネージ等の展示も数多くの
来場者から好評を博しました。
　非接触での機器操作という社会の 
要請に応えることで、社会課題解決の
一助となるべく技術開発ならびに活用
提案を引き続き進めてまいります。

　当社は6月24日と25日にパシフィコ横浜で開催された「フュ
ーネラルビジネスフェア2021」に出展しました。
　フューネラルビジネスフェアは、変わりゆく社会のニーズに
対応する葬祭サービスをサポートする、葬祭事業者および 
関連事業者のための最新設備機器・システムの総合展示会＆ 
シンポジウムです。
　好評を博しているtsunagoo（つなぐ）をご紹介するプレゼン
テーションを行ったことに加え、済ませた葬儀のご報告ができ
るtsunagoo AFTER（つなぐ アフター）、tsunagooと連動し
て案内看板や会葬礼状を出力できるSoSign（葬サイン）などの
新サービスを出展しました。
　コロナ禍により葬儀はデジタル化、小規模化、リモート化 
など変化を遂げつつあります。当社は市場の変化に即した新た
なサービスを提供し続けることで、葬祭事業者様の利便性を 
高め、新しい葬儀の形を積極的に提案してまいります。

［ トップメッセージ ］ ［ トピックス ］

「フューネラルビジネスフェア2021」
において新しい葬儀の形を提案

「リテールテックJAPAN 2021」に 
ASKA3Dプレートを出展

　以上のことから、2022年4月期の業績につきまして、売
上高は前期比8.6％増の62億70百万円を見込んでいます。
また、営業利益は同2.7％増の2億85百万円、経常利益は同
13.9％減の2億85百万円、当期純利益は同11.3％減の2億
0百万円を見込んでいます。なお、1株当たりの配当は7.00
円（配当性向30％以上⽬安）を見込んでおります。

-A- 経営を取り巻く環境が目まぐるしく変わる中で、事業
リスクを注意深くとらえるとともに、業務の効率化、品質の
向上などの諸課題に一つひとつ真摯に取り組んでまいり 
ます。また、営業部門の強化も課題の一つと認識しており、
今期における優先事項として注力いたします。
　それとともに、当社は自己資本が充実している反面、 
資本効率の向上が課題となっています。まずは空中ディス
プレイ事業への投資を通じて、早期の事業化を果たし、皆様
のご期待に応えたいと考えています。
　一方、経営における攻めの取り組みに注力するとともに、 
守りとしてのガバナンスの強化、組織の改革なども併せて
取り組んでいく考えです。現在、ボードメンバーを中心に 
定期的に合宿を行い、経営課題について集中的に討議して
いるほか、経営理念の見直しも議題に挙げています。リー
ダーシップに富んだ創業者による経営を経て、新たな 
ステージを進んでいる現在、アスカネットとしての一体感を
高めつつ、従業員一人ひとりが主体的に考え、行動する 

中長期の持続的成長に向けた
経営に対するお考えをお聞かせください。Q

経営の攻めと守りのバランスを保ちながら、
持続的成長を可能にする事業基盤を

築いてまいります。

中で、新たな価値を生み出せる組織をめざしております。
　それによって、フューネラル事業、フォトブック事業、 
空中ディスプレイ事業に続く、第４、第５の新事業を創出し
ていくことで、皆様のご期待に応えてまいりたいと考えま
す。つきましては、株主および投資家の皆様のご支援を 
引き続き賜りますよう、心よりお願い申し上げます。
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1

フューネラル事業
●プロフェッショナル写真市場においては、新型

コロナウイルス感染症拡⼤によりウエディング
が⼤きなダメージを受けた。スタジオ向け商品
などでカバーを図ったものの売上高は減少。

●国内一般消費者市場においては、旅⾏やイベ
ントの⾃粛など撮影機会が減少し、マイブック、
OEM供給とともに苦戦。

●ユーザーにより分かりやすいサービスとする
ため、「マイブック」「MYBOOK LIFE」「Auto 
Album」を統合。

売上高

億24
92百万円

売上高

億
24百万円

●アメリカ・中国・中東において代理店を設置。今後活発化が⾒込まれるサイネージ市場に
向けて、ガラス製プレートを積極的に販売していく。

●技術開発センターが稼働を開始。品質と生産性の向上に取り組んだ。
●樹脂製ASKA3Dプレートは250mm⾓サイズのプレート製作に成功。今後もさらなる 

⼤型化へ向けた研究を継続。

売上高

31億
57百万円

前期比 2.6％減

※2021年5月1日よりメモリアルデザインサービス事業は
　フューネラル事業へと改称しております。

※2021年5月1日よりエアリアルイメージング事業は
　空中ディスプレイ事業へと改称しております。

フォトブック事業
前期比 19.2％減

※2021年5月1日よりパーソナルパブリッシングサービス事業は
　フォトブック事業へと改称しております。

空中ディスプレイ事業
前期比 12.2％増

●写真加⼯は、上期は新型コロナウイルスの影響で苦戦したものの、
　下期はほぼ正常化。
●ハード機器売上は、厳しい経済環境下、買い替えが進まず苦戦。
●動画等葬儀演出サービスは、葬儀の⼩型化に伴い、受注は減少。
●tsunagooの契約数は伸⻑し利用式場2,500箇所を突破。

［ セグメント概況 ］
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■売上高　■セグメント利益

（単位：百万円）
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（単位：百万円）

科　　目 2018/4 2019/4 2020/4 2021/4

営業活動によるキャッシュ・フロー 788 919 849 359

投資活動によるキャッシュ・フロー △ 596 △ 795 △ 774 △ 335

財務活動によるキャッシュ・フロー △ 157 △ 161 △ 187 △ 169

現金及び現金同等物の期末残高 1,706 1,669 1,555 1,410

科　　目 2018/4 2019/4 2020/4 2021/4

1株当たり当期純利益 33.20 35.57 29.79 13.39

1株当たり純資産 297.45 322.49 341.45 345.75

1株当たり配当金 10.00 11.00 10.00 7.00

自己資本比率（％） 87.4 86.6 87.0 90.1

　新型コロナウイルス感染拡大により、各事業とも大きな 
影響を受けた。フューネラル事業では葬儀の小型化、フォト
ブック事業では婚礼の延期や旅行機会の減少から売上高が
減少。空中ディスプレイ事業において非接触操作に対する 
関心が高まるもディスプレイ案件の進捗遅延が見られた。

百万円億57 73
前期比 12.2％減

　フューネラル事業は遺影写真加工収入が伸び悩み、高付
加価値の演出ツールの売上も減少。空中ディスプレイ事業に
おいては、技術開発センターが稼働したことにより研究開発
費が増加。

百万円億2 25
前期比 55.0％減

　新型コロナウイルスの回復シナリオが当初想定より遅れ 
経常利益は大幅に減少。フォトブック事業を中⼼に各事業が
広告宣伝費の削減・新サービスへの注力等の利益確保に 
取り組んだことで、修正後利益計画は上回ることができた。

　現預金ならびに保険積立金の減少により総資産は減少。
利益計上により純資産は増加。

百万円億64 65

百万円億58 25
前期比 2.2％減

前期比 1.3％増

総資産

純資産

［ 財務指標 ］

（単位：円）

総資産・純資産

当期純利益

1 株当たり指標ほかキャッシュ・フロー指標

経常利益

売上高

（単位：百万円） （単位：百万円）

（単位：百万円） （単位：百万円）

百万円億3 30
前期比 53.4％減
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発 行 可 能 株 式 総 数 67,200,000 株

発 行 済 株 式 の 総 数 （自己株式615,057 株を含む）17,464,000 株

株 　 主 　 数 9,451 名

（注）

株　主　名 持株数（千株） 持株比率（%）

福田　幸雄 4,760 28.3

アスカネット従業員持株会 436 2.6

株式会社広島銀行 380 2.3

木原　伸二 324 1.9

功野　顕也 300 1.8

佐橋　英紀 170 1.0

吉岡　智也 152 0.9

松尾　雄司 152 0.9

東京海上日動火災保険株式会社 144 0.9

八木　大輔 143 0.8

1.　持株比率は自己株式を除いて算定しております。
2.　当社は自己株式615,057株を保有しておりますが、上記大株主からは除いております。

（注）自己株式615,057株は、「個人その他」に含めて記載しております。

会 社 設 立 1995年 7月

代 表 取 締 役 社 長 松 尾　雄 司

資 本 金 4億 9,030万円

年 　 　 　 商 57 億 7,364 万円

業 　 　 　 種 インターネットを利用した
画像処理・写真集製作サービスなど

（2021年7月27日現在）

　株主の皆様の日頃のご支援に感謝するとともに、当社の事業 
内容に対するご理解をより深めていただくことを目的として、株主
優待制度を導入しております。
　これまで、保有株式数に応じて、専用クライアントソフトウェア
から発注する本格的個人向け写真集「MyBook」の割引利用券を
贈呈しておりましたが、株主様の利用可能商品の選択肢を増やし
てほしいとのご要望に応え、スマホなどから発注可能なカジュアル
なフォトグッズも含め、より多くの商品群から選んでいただける 
よう変更いたしました。

株主優待制度変更のお知らせ

［ ＮＥＷＳ ］ ［ 会社概況 ］

■主要事業所

本社

広島県広島市安佐南区祇園 3-28-14
TEL.（082）850-1200（代表）

フューネラル事業部

広島県広島市安佐南区祇園 2-39-1
TEL.（082）850-1223

千葉ベイサイドオペレーションセンター

千葉県千葉市中央区中央港 1-24-14 SEASCAPE 千葉みなと 2F
TEL.（043）301-6043

東京支社・ショールーム

東京都港区南青山 2-2-3  ヒューリック青山外苑東通ビル 5F
TEL.（03）5414-3411

びわこオペレーションセンター

滋賀県大津市浜大津 2-1-35  OSD 浜大津ビル 9F
TEL.（077）510-1357

（2021年4月30日現在）

（2021年4月30日現在）

（2021年4月30日現在）

株式数別

所有者別

■外国法人等 ： 57名（0.60％）
■その他の法人 ： 65名（0.69％）
■金融機関 ： 6名（0.06％）
■金融商品取引業者 ： 23名（0.25％）
■個人その他 ： 9,300名（98.40％）

■外国法人等 ： 2,213百株（1.27％）
■その他の法人 ： 1,726百株（0.99％）
■金融機関 ： 5,717百株（3.27％）
■金融商品取引業者 ： 4,509百株（2.58％）
■個人その他 ： 160,474百株（91.89％）

会社の概要 株式の状況

大株主

株式の分布状況

（2021年7月27日現在）

代 表 取 締 役 社 長 松 尾 　 雄 司

専 務 取 締 役 功 野 　 顕 也

取 締 役 芝   　 和 洋

取 締 役 村 上 　 大 吉 朗

取 締 役（ 社 外 ） 川 瀨 　 真 紀

常 勤 監 査 役 井 上 　 卓 也

監 査 役（ 社 外 ） 戸 田 　 良 一

監 査 役（ 社 外 ） 小 田 　 富 美 男

監 査 役（ 社 外 ） 柏 信 　 憲 二

役　員

　ASKA3Dプレートが、5月に開業した株式会社ひろ
ぎんホールディングス本社ビルに採用されました。1階

「にぎわいフロア」では、大型ASKA3Dプレートから 
鮮やかな映像が空中に飛び出してくる空間演出、非接
触操作可能な空中ディスプレイ、さらにATMコーナー
でのタッチレスATM実証実験が体験できます。4階 

「記憶の金庫ミュージアム」でも空中ディスプレイで 
映像コンテンツがご覧いただけます。

株式会社ひろぎんホールディングス
本社ビルにASKA3Dプレートが採用

シェアNo.1の葬テック「tsunagoo」の
利用式場が2,500箇所を突破！

　インターネットを活用した当社のサービスtsunagoo
（つなぐ）の利用式場が3月に2,500箇所を突破しまし
た。tsunagooは、訃報をWebページとして生成し、ス
マートフォンから関係者へ配信することができ、関係者
は弔電、供物、香典受付までをスマートフォンで行えま
す。tsunagooはご遺族の負担を軽減するだけでなく、
葬儀社様スタッフの負担を減らし、訃報を多くの関係者
に伝えることで葬儀社様の収益の確保にも貢献しま
す。今後も利用者様と葬儀社様双方のニーズに沿った
サービスを提供してまいります。
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